
Ihr wertvoller
Partner



Moin!Wir sind Sylter mit Leib und Seele. Und haben mit unserer Begeisterung für die wunderschöne 
Natur und friesische Herzlichkeit stets das richtige Händchen für die besten Insel-Immobilien 
und deren passgenaue Vermittlung. Vom reetgedeckten, urigen Bauernhaus über das schnittige 
City-Apartment bis hin zur strandnahen Neubauvilla vermarkten wir einzigartige Insel-Immobi-
lien in Kombination mit unserem exzellenten Service. Unser Standort hat sich durch lokale 
Expertise und globale Reichweite als führender Experte für Premium-Immobilien und besondere 
Feriendomizile auf Deutschlands schönster Insel etabliert.

Oscar Wilde

„Das Durchschnittliche  
gibt der Welt ihren Bestand, 

das Außergewöhnliche  
ihren Wert.“



10 Gründe für Sotheby's  
International Realty
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Eine einzigartige 
Marke

Seit 1744 perfektioniert Sotheby's die Kunst der 
Auktion – und somit des Verkaufs. Unser Name ist 

Gütesiegel und Qualitätsversprechen.

Unser 
Netzwerk

Mit über 1.000 Standorten weltweit sowie unserer 
nationalen und regionalen Vernetzung haben wir 

Zugriff auf ein reichweitenstarkes Netzwerk. 

04Die ganz 
persönliche Note
Jede Immobilie hat ihre eigene Geschichte –  

wir erzählen sie.

03Ausgeprägte 
Immobilienkompetenz

Mit unserer langjährigen Erfahrung und  
umfassender lokaler Marktkenntnis steht unsere Marke 

für eine authentische Vermarktung.

09

10

Immer für  
Sie da

Auch nach dem erfolgreichen Verkauf sind 
wir weiterhin für Sie da.

Unsere  
Erfolgsgeschichte

Immobilien sind unsere Leidenschaft, die uns seit 
vielen Jahren antreibt.

06Unser
Wertekodex 

Unsere exzellente Qualität begründet  
sich  in unserer werteorientierten  

Unternehmensphilosophie. 

07

08Auf der  
sicheren Seite

Wir arbeiten mit langjährigen und professionellen 
Partnern zusammen – für einen erfolgreichen 

Abschluss.  

Unsere
 Kunden

Wir finden den richtigen Käufer 
 für Ihre Immobilie.

05Maßgeschneiderte 
Vermarktung

Wir erarbeiten für Sie eine individuelle 
Vermarktungsstrategie, die Ihre Immobilie 

erlebbar werden lässt.



01Eine einzigartige Marke
Sotheby's ist seit mehr als 260 Jahren eine der führenden Adressen für 
den Verkauf erlesener Kunst und wertvoller Sammlerstücke. Mit der  
Etablierung der Immobilien-Sparte Sotheby's International Realty im Jahr 
1976 erschloss das älteste und größte internationale Auktionshaus der 
Welt sich einen weiteren Premium-Markt. 	

•	 Gütesiegel und Qualitätsversprechen

•	 Gemeinsame Werte & Aktivitäten unter einer Marke 

•	 Zugang zu einem erlesenen Kundenklientel



02Unser Netzwerk 
Mit über 1.000 Standorten, mehr als 23.000 Immobilienmaklern 
in mehr als 72 Ländern haben wir Zugriff auf ein einzigartiges 
und reichweitenstarkes Netzwerk. Besonderer Schwerpunkt liegt 
dabei insbesondere auf der für Sylt so wichtigen DACH-Region 
(Deutschland, Österreich, Schweiz). Als Verkäufer profitieren Sie 
von unseren globalen Vermarktungskonzepten und maximaler 
Sichtbarkeit im Internet.

•	 Globale Reichweite auf den klassischen Vermarktungsportalen 
sowie Video- und Social Media-Kanälen

•	 Jährlich mehr als 1,78 Millionen Gesuche aus aller Welt nach 
Objekten in Deutschland 

•	 Verbreitung auf 140 Sotheby's International Realty Webseiten 
mit mehr als acht Millionen Nutzern



03Ausgeprägte 
Immobilienkompetenz
Sotheby's International Realty besitzt seit über 
vier Jahrzehnten das Know-how, verschiedenste 
Immobilienarten vom Townhouse bis zur 
Stadtvilla als Unikat zu positionieren wie auch 
zu vermarkten. Unsere Kompetenz umfasst 
Bestandsobjekte genau wie Neubau- und 
Modernisierungsprojekte. 

Unser wichtigstes Alleinstellungsmerkmal ist 
es, Werte im Voraus zu erkennen, zu entwickeln, 
hochwertig zu präsentieren und erfolgreich zu 
vertreiben. Dazu gehört, die Potenziale einer 
Immobilie zu identifizieren, auszuschöpfen und 
anschließend authentisch zu vermarkten.

•	 Professionelle Mikro- und Makroanalysen

•	 Realistische und marktgerechte  
Kaufpreisermittlung

•	 Projektentwicklerkompetenz 

04Die ganz  
persönliche 
Note
Jede Immobilie hat ihre eigene Geschichte – wir 
erzählen sie. Ihr persönlicher Ansprechpartner  
bezieht Sie in alle Schritte des Verkaufs angemessen 
mit ein und weiß die Besonderheiten Ihrer Immobilie 
zu schätzen.

•	 Perfekt zugeschnittene Vermarktungsstrategie

•	 Ihr persönlicher Berater bei allen Fragen und  
Belangen rund um den Verkauf

•	 Eine partnerschaftliche und vertrauensvolle  
Zusammenarbeit für das beste Ergebnis



05Maßgeschneiderte 
Vermarktung
Wir erarbeiten für Sie eine individuelle Vermarktungs-
strategie, die sich perfekt an alle Besonderheiten Ihrer 
Immobilie anpasst. Anhand unterschiedlicher Marketing-
tools präsentieren wir Ihre Immobilie in Bestform und 
entwickeln ein hochwertiges Vermarktungspaket, das 
Ihre Immobilie erlebbar macht.

•	 Professioneller Fotograf für ausdrucksstarke Fotos 
und Videos

•	 Außergewöhnliche Exposés mit Wiedererkennungswert

•	 Ästhetisch aufbereitete Präsentation

•	 Hochwertige Visualisierungen

•	 Einrichtungsservice und Farbberatung

•	 Digitale Besichtigungen



06Unser  
Wertekodex
Die exzellente Qualität unserer Dienstleistungen zeichnet sich 
ebenso in unserer Unternehmensphilosophie aus.

Dabei verpflichtet sich die Marke – genau wie jeder unserer 
Mitarbeiter – einem festen Wertekodex. Dieser umfasst neben 
einem kompromisslosen Qualitätsversprechen ein hohes Maß 
an Transparenz und ein besonderes persönliches Engagement 
für die Projekte.

Unser Handeln zeichnet sich aus:

•	 Wir sind verlässlich, arbeiten transparent und halten  
Zusagen ein

•	 Wir sind am Puls der Zeit durch stetige fachliche  
Weiterbildung

•	 Kurze Antwortzeit und individuelle Beantwortung

•	 Wir analysieren verborgene Potenziale und realisieren sie

•	 Leidenschaft und Begeisterung treibt uns innovativ voran

•	 Das korrekte Auftreten unserer Mitarbeiter

•	 Traditionsbewusstsein, Innovationskraft und unser Sinn 
für Ästhetik

07Unsere Kunden 
Wir finden den richtigen Käufer für Ihre Immobilie. Unsere stetig wachsende Kundenkartei 
mit aktiven und liquiden Suchkunden bietet eine große Anzahl an potenziellen Käufern.

•	 Gezielte Kundenansprache 

•	 Stammkunden als Mehrfach-Käufer, Großinvestoren und Family Offices

•	 Exklusiver Zugang zu unserem wertvollen Kundenkreis  

•	 Einmaliges internationales Netzwerk von privaten und gewerblichen Suchkunden



08Auf der  
sicheren Seite

Mit uns als Partner sind Sie stets auf der sicheren 
Seite. Wir arbeiten mit langjährigen und professio-
nellen Partnern zusammen und stehen Ihnen  
in allen Rechtsfragen während des gesamten  
Verkaufsprozesses zur Seite. 

•	 Bonitätsprüfung privater & juristischer Käufer

•	 Absicherung auf rechtlicher Seite (Widerruf, 
Geldwäschegesetz, Datenschutzverordnung)

•	 Professionelle Vertragsabwicklung 

•	 Ständiges Marktmonitoring

09Immer für Sie da
Auch nach dem erfolgreichen Verkauf sind wir weiterhin für Sie da und kümmern uns um alle noch 
anfallenden Angelegenheiten – denn wir sind erst dann vollkommen zufrieden, wenn Sie es sind. 

•	 Organisation der Schlüssel- und Objektübergabe mit Protokollen 

•	 Hochwertiger Dokumentenordner mit sämtlichen relevanten Unterlagen zur Immobilie

•	 Wir stehen Käufer und Verkäufer auch nach Vertragsabschluss bei allen Fragen zur Seite

•	 Auch nach Jahren übernehmen wir gern für Sie den Wiederverkauf der Immobilie



Morsum, Sylt

Glowe, Rügen

Tinnum, SyltAltona, Hamburg
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10Unsere  
Erfolgsgeschichte
Immobilien sind unsere Leidenschaft, die uns seit vielen Jahren 
antreibt. Mit einer beeindruckenden Erfolgsbilanz blicken wir 
auf zahlreiche signifikante Verkäufe zurück: Binz, Rügen

Rantum, Sylt Ohlsdorf, Hamburg

Kampen, Sylt Wenningstedt, Sylt

Westerland, Sylt Osdorf, Hamburg



Immobilien | Ferienvermietung | Modernisierung

Keitumer Chaussee 10 
25980 Sylt / Westerland

T +49 4651 88 6120 
www.sylt-sir.com


